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СРЕДСТВА РЕПРЕЗЕНТАЦИИ И ПЕРЕВОДА ИНФОРМАЦИИ 
РАЗНОГО ТИПА В АНГЛОЯЗЫЧНОМ УСТНОМ ДИСКУРСЕ

В выступлениях на конференциях TED наблюдается использование спи
керами трех типов информации -  оперативной, когнитивной, эмоциональной. 
Разные типы информации могут присутствовать в разных структурных частях 
выступлений, что должно быть учтено при переводе. Часто используется 
следующая структура выступления.

Постановка проблемы (вопроса), например: W hat I ’d  like  to  suggest, 
there  a re  a  n u m b e r  o f  h a b its  th a t w e n e e d  to  m ove  a w a y  fr o m  ‘Мне хотелось бы 
предположить, что существует множество привычек, от которых нам следо
вало бы избавиться’. Далее оратор, как правило, объясняет, почему данная 
тема важна, используя личный опыт. Например: I  am  a  neuro sc ien tis t, a n d  I  
fo c u s  on the inside, e sp ec ia lly  on w o m e n ’s  b ra in s  ‘Я нейробиолог, и уделяю 
внимание внутренней стороне, особенно мозгу женщин’; I  w o rk  f o r  an  
o rg a n iza tio n  c a lle d  O n e  L o ve  s ta r te d  b y  a  fa m ily  w h o se  d a u g h ter  Y e a rd le y  w as  
k ille d  b y  h e r  ex -b o y fr ie n d  ‘Я работаю в организации под названием «Одна 
любовь», которую основала семья, чья дочь Ярдли была убита бывшим 
парнем’. Основой выступления является представление зрителю новой 
информации, которая, как правило, является объективной, так как должна 
заставлять людей задуматься. Например: T his is a  p ic tu re  o f  a  G a la p a g o s  
p e n g u in  th a t's  on the f r o n t  o f  a  little  zo d ia c  here  in the  G a la p a g o s . A n d  tha t's  w h a t  
I  cam e to  s tu d y . I  th o u g h t I  w a s g o in g  to  s tu d y  the so c ia l b eh a v io r  o f  G a la p a g o s  
p en g u in s , b u t y o u  a lrea d y  kn o w  p e n g u in s  a re  ra re . T hese a re  the  ra res t p e n g u in s  
in the  w o r ld  ‘Это фотография Галапагосского пингвина, который стоит на 
носу маленького зодиака, здесь, на Г алапагосских островах. Это один из тех 
пингвинов, которых я приехала изучать. Я думала, что займусь изучением 
группового поведения Галапагосских пингвинов, но вам уже известно, что 
пингвины -  редкие птицы. Этот вид пингвинов один из самых редких в 
мире’. Итогом всей речи является вывод, который отвечает на вопрос, 
поставленный в начале выступления. Например: D o  y o u  th in k  i t ’s  p o ss ib le  to  
co n tro l s o m e o n e ’s  a tten tio n ?  E ven  m ore  than  that, w h a t a b o u t p re d ic tin g  hum an  
b eh a vio r?  <... > A tten tio n  is a  p o w e r fu l thing. L ik e  I  sa id , it sh a p es  y o u r  reality. 
So, I  g u ess  I ’d  like  to  p o s e  th a t q u estio n  to  y o u  ‘По вашему мнению, возможно 
ли контролировать чье-то внимание? Или более того, что же касается 
предсказания человеческого поведения? < ...>  Внимание -  мощная штука. 
Как я уже сказал, оно формирует вашу реальность. Так что, думаю, я хотел 
бы, чтобы вы подумали над этим’.

Таким образом, имеются закономерности построения устных выступле
ний на TED-конференциях, цель которых заключается во введении разных 
типов информации в разных частях устного выступления: информирование 
зрителя, призыв к размышлению над конкретным вопросом, определение 
актуальности темы, объяснение важности и вывод.
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