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зывания, например, должность или опыт цитируемого лица, тем самым 
совмещая свою и чужую речь: But according to Dr Marilena Oltmanns of the 
UK National Oceanography Centre, lead author of the study, it goes roughly as 
follows: Warm conditions in Greenland bring more glacial melt water into the 
Atlantic. Being lighter than seawater, this melt water sits on top of the ocean and 
reduces the heat exchange between the air and the sea. This leads to stronger winds 
around the melt water region.  

3. Применение простых конструкций и коротких предложений, что 
объясняется компактностью сообщаемого, экономией ресурсов, с одной 

стороны, и более легким восприятием, пониманием со стороны адресата, 

с другой: He tells us of the bombing of hospitals, churches and mosques, schools 

and universities. Electricity is cut off.  
Таким образом, в англоязычном новостном дискурсе несобственно-

прямая речь характеризуется использованием атрибуции, отсутствием пря-
мого цитирования с добавлением интерпретативной и оценочной состав-
ляющей, более компактной упаковкой высказывания вследствие лексико-
синтаксических трансформаций, нацеленных на упрощение повествования. 

 
К. Е. Клочкова  

ТАКТИКИ АНТАГОНИСТА  
В РОМАНЕ С. ШЕЛДОНА “УЗЫ КРОВИ” 

В ходе исследования был проведен анализ речевых стратегий и тактик, 

используемых в речи антагониста в детективном романе С. Шелдона 

«Узы крови».  
В художественном произведении антагонистом является персонаж, 

противодействующий главному герою. Антагонист использует различные 

приемы речевого воздействия для достижения своих скрытых целей и мани-
пуляции протагонистом. Антагонистом в романе является Сэр Алек Николс, 

по совместительству родной дядя протагониста. Убив ее отца, он предпри-
нимает попытки завладеть финансами фирмы для решения своих личных 

проблем. 
Под речевой стратегией в работе понимается совокупность речевых 

действий, направленных на решение общей коммуникативной задачи гово-
рящего, а речевая тактика – это одно или несколько действий, которые 
способствуют реализации стратегий (О.С. Иссерс, 2017). 

В представленной работе были проанализированы 7 диалогов с прота-
гонистом. Как показал материал, антагонист в своей речи использовал 

в 4 диалогах стратегию убеждения (57 %) и в 3 диалогах стратегию сохра-
нения лица (43 %). Каждая из стратегий реализовывалась с помощью 

определенного набора тактик. Так, для осуществления первой стратегии 

были использованы 3 основные тактики: тактика “манипуляция инфор-
мацией” (50 %), тактика “подрыв” (25 %) и тактика совета (25 %). При 
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реализации второй стратегии были обнаружены 3 следующие тактики:

тактика утешения (40 %), тактика выражения обеспокоенности и заботы

(20 %), тактика выражения эмоционально чувственного состояния (40 %).
Таким образом, было установлено, что стратегия убеждения применя-

лась чаще, чем стратегия сохранения лица. Ключевой тактикой оказалась

тактика “манипуляция информацией”, которая включает в себя использо-
вание различных языковых средств для максимального влияния на восприя-
тие информации протагонистом. Также была обнаружена тактика “подрыв”,
которая должна вызвать сомнения у собеседника. Тактика утешения и так-
тика выражения обеспокоенности и заботы были использованы только в

стратегии сохранения лица. Тактика выражения эмоционально чувственного

состояния была наименее частотной в стратегии сохранения лица.

Как показало исследование, в речи антагониста стратегия убеждения

и стратегия сохранения лица включают только те тактики, которые помо-
гают скрыть информацию и/или убедить адресата.

          

                                     
                                                

                                                                    
                                                                     
                                                                     
                                                                 
                                                                    
                                                                       
                                                                  
                             

                                                                 
                                                                      
                                                                   
                                                                   
                                                                 
                                                                
                                                                      
                                                                    
                                                                      
                                                                    
                                                                                     
                                                                      
                                                                               
                                                                   


