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Публичные лекции TED Talks отличаются от академических лекций, 

кроме прочего, фактором адресата, который, в случае с публичной лекцией, 
представляет собой гетерогенную (возраст, социальная принадлежность, 

образование и т. д.) группу непрофессионалов в той области знаний, которой 

посвящена лекция, что приводит оратора к необходимости использования 

стилистически насыщенного и «терминологически усредненного» языкового 

кода, не только понятного гетерогенному массовому адресату, но и позво-
ляющему говорящему удерживать его внимание. Количественный анализ 

языковых средств, реализующих анализируемую стратегию, показал, что 

доминирующими средствами являются тематически связанные с выступле-
нием лексические единицы (25 контекстов, или 20,9 %) и терминологические 

единицы (20 контекстов, или 16,6 %); далее в порядке снижения употреби-
тельности представлены гипофора (19 контекстов, или 15,8 %); экспрессивы 

(11 контекстов, или 9,2 %); вопросы (10 контекстов, или 8,3 %); императивы 

(9 контекстов, или 7,5 %); перифраз (8 контекстов, или 6,7 %); модальные 

глаголы (6 контекстов, или 5 %); лексические единицы с модальной семан-
тикой (4 контекста, или 3,3 %). 
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В исследовании проводился анализ прагматического потенциала вопро-

сительных предложений в речевых актах экспрессивах. Из цикла романов  
Дж. Роулинг о Гарри Поттере были отобраны 300 контекстов, в вопросах 

которых помимо основной интенции – запроса информации – присутствовала 

также интенция выражения психологического состояния и оказания эмоцио-
нального воздействия на адресата. Было выявлено, что вопросительные 

предложения являются важным языковым средством в речевых актах экспрес-
сивах, поскольку они позволяют выражать эмоциональные и ментальные 

состояния говорящего, могут использоваться для создания различных комму-
никативных тактик, таких как привлечение внимания, утверждение своего 

мнения, поддержка или критика собеседника и др. 
В ходе проведенного анализа были выделены следующие прагмати-

ческие значения вопросительных предложений, соотносимые с подклассами 

речевых актов экспрессивов: 1) удивление; 2) испуг; 3) возмущение; 4) него-
дование / гнев; 5) оценка; 6) недоумение; 7) упрек; 8) ирония; 9) насмешка; 
10) несогласие; 11) недовольство. Результаты исследования представлены  
в таблице. 
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Вопросительные предложения в речевых актах экспрессивах

Значение

экспрессива

Тип вопросительного предложения

Общий

вопрос

Специальный

вопрос

Разделительный

вопрос

удивление 50 (51 %) 46 (47 %) 2 (2 %)
испуг 19 (35 %) 25 (47 %) 10 (18 %)
возмущение 4 (80 %) 1 (10 %) –

негодование / гнев 24 (37 %) 23 (35 %) 18 (28 %)
оценка 3 (50 %) 3 (50 %) –

недоумение 6 (60 %) 4 (40 %) –

упрек 3 (75 %) 1 (25 %) –

ирония 7 (78 %) 1 (11 %) 1 (11 %)
насмешка 17 (47 %) 13 (36 %) 6 (17 %)
несогласие 1 (50 %) 1 (50 %) –

недовольство 4 (36 %) 7 (64 %) –

Таким образом, общий вопрос оказался наиболее частотным при

передаче вторичных значений (138 примеров, или 46 %). Вторым по

репрезентативности в выборке выступил специальный вопрос (125 примеров,

или 42 %). Наименьшую частотность продемонстрировал разделительный

вопрос (37 примеров, или 12 %).

          

                                              
                                      

                                                            
                                                                      
                                                                       
                                                              
                                                                    
                                                                   
                                                                      
                                                                     
                                                                  
         

                                                                 
                                                            
                                                                         
                                                                 


