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Первая группа – «присутствие отрицательного признака» – имеет две 

подгруппы. К первой подгруппе относятся слова с негативной коннотацией 

(51,2 %). Под коннотацией, вслед за А. А. Бутыриной, мы понимаем выра-
жение эмоциональных или оценочных оттенков высказывания и отображение 
культурных традиций общества. Соответственно, отрицательная коннотация 

подразумевает отрицательно окрашенное значение в отношении эмоций, 

высказываний, жестов, предметов, явлений. Примерами здесь являются едини-
цы creepy ‘жутко’ («Pinocchio»), offensive ‘оскорбительный’ («The Ridiculous 6»). 
Во вторую подгруппу входят конструкции, включающие указание на 

количество, служащее для усиления отрицательных характеристик (4,1 %). 
Приведем следующий пример: plenty of bad acting, laughable dialogue ‘много 

плохой актерской игры, смехотворных диалогов’ («Redline»). 
Ко второй группе отнесем все лексические единицы, которые передают 

отсутствие некоторого положительного признака. Данная группа также вклю-
чает две подгруппы. К первой подгруппе относятся слова с отрицательными 

приставками или суффиксами (22,3 %). К отрицательным приставкам и суф-
фиксам относятся такие, как un-, mis-, -less, -free и  т. д. Примерами являются 

следующие выявленные в нашем материале лексические единицы: illogical, 
tension-free ‘нелогичный, лишенный напряжения’ («Jaws: The Revenge»), 
misguided action thriller ‘бестолковый боевик’ («Simon Sez»). Вторая подгруппа 

включает разнообразные лексические способы передачи отсутствия (16,5 %). 
Данная подгруппа выражена такими конструкциями, как lacks, without, short on 
и др. В качестве примеров приведем следующие: bereft of characterization; 
without any childhood imagination ‘лишенный характерных черт, без детского 

воображения’ («Max Steel») 
Таким образом, в результате анализа кинорецензий на фильмы  

с нулевым рейтингом удалось установить, что наиболее употребительные 

лексические единицы соотносятся с группой «присутствие отрицательного 

признака», а именно с ее подгруппой «слова с негативной коннотацией»,  
т. к. этот способ является самым простым для выражения негативной оценки. 
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СПОСОБЫ РЕАЛИЗАЦИИ АРГУМЕНТАТИВНОСТИ  
В ПУБЛИЧНЫХ ВЫСТУПЛЕНИЯХ 

(на материале конференций TED Talks) 
 

Аргументация – деятельность, связанная с обоснованием конкретных 

утверждений, положений или мнений. Такое обоснование может включать 

анализ, критику, доказательство некоторой точки зрения, понимание пробле-
мы и ее решения, опровержение иной позиции и т. п. Исследованием аргу-
ментативности в разное время занимались В. В. Виноградов, А. П. Алексеев, 

Ю. В. Рождественский, Ф. Х. Эмерен, Р. Грутендорст, Ю. Я. Левин, О. Л. Миха-
лева, О. С. Иссерс и многие другие. Наиболее распространен в современных 
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иссле-дованиях аргументативности стратегический подход,
предполагающий изучение стратегий и тактик, которыми адресат достигает

поставленных целей и оказывает влияние на адресанта.

С целью установления наиболее употребительных стратегий и тактик

реализации аргументативности в публичных выступлениях нами были

проанализированы 10 видео научной тематики (общей длительностью

175 минут) с наибольшей популярностью на платформе TED Talks.

В результате анализа установлено, что наиболее частотной стратегией

реализации аргументации в популярных выступлениях является стратегия

нейтральности, которая реализуется тактиками информирования (реализо-
вана в 40 % случаев всех выявленных тактик), обещания (9 %), предсказания

(19 %), мотивирования (13 %) и юмора (5 %).
Тактика информирования реализуется путем приведения данных и фак-

тов, которые не сопровождаются выражением отношения говорящего,

однако позволяют значительно повысить убедительность и достоверность

высказываний говорящего. Например, Information in the form of energy
streams in simultaneously through all of our sensory systems. And then it explodes
into this enormous collage of what this present moment looks like ‘Наше правое

полушарие сосредоточено на настоящем моменте. Для него главное здесь

и сейчас. Оно мыслит образами и учится кинестетически через движение

нашего тела. Информация в форме энергии поступает одновременно через

все наши сенсорные системы. И затем она превращается в огромный образ

того, как выглядит настоящее’.
Спикер излагает фактологическую часть доклада, аргументируя тем

самым утверждения, сделанные ранее в речи, влияя на принятие решения

аудиторией.

              

                    
                                  

                         
                             

                                                                       
                                                                   
                                                                    
      

                                                           
                                                                    

                                                                     
                                                                      
                                                                     
                                                                   


